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OObjetivos en la bjetivos en la NNegociación(1)egociación(1)

1.- Estrategia exportadora (Chile 0,2% M° mundial)

- Regionalismo Abierto. Convivencia apertura unilateral, 
multilateral y bilateral.  Consolidar y profundizar la orientación 
exportadora. Diversificar oferta exportable endogeiniza términos 
de intercambio.

- Economía Abierta, 13 Acuerdos, 37 países, M° Ampliado 1.300 mill
habitantes, 70% exportaciones negociadas, 2/3 PIB Mundial , 
arancel efectivo 2,4%.

- Amplio consenso nacional sobre apertura

- EE.UU, 30% mercado mundial, 1° mercado de Chile (20%), XCL, 
32% inversión en Chile. M° superavitario (3400-2.500)



OObjetivos en la bjetivos en la NNegociación(2)egociación(2)
2.- Relación preferencial con mayor economía (tangibles)

- Consolidar accesos preferenciales, SGP (20% X de Chile)

- Compensar accesos preferenciales de terceros países. ALCA 
debilitado, EE.UU adopta estrategia bilateral

- Crear nuevos accesos preferenciales. Arancel en EE.UU 0,9%, pero 
existe escalonamiento arancelario

3.- Certidumbre jurídica y reglas claras en comercio e inversión 
(intangibles)

- Limitar las BNA, contar con mecanismo solución de controversias.

- Reforzar transparencia compras públicas en Chile  y acceder a CP 
en EE.UU.



Experiencia chilena; algunas lecciones (1)

10 años en proyecto, 1,5 años negociaciones, 6 meses reales 
(post TPA)

TPA directrices de negociación; rigidez TLC, precedente 
ALCA (acuerdos bilaterales). 

Nueva generación TLC; NAFTA+ (revisiones: origen e 
inversiones); OMC+

Definición conjunta con sectores de mínimos de negociación. 

Moderar expectativas (subsidios, antidumping, acceso)

Rol fundamental Staffers en EE.UU.



Experiencia chilena; algunas lecciones (2)

Asimetría, objetivo difícil

Necesidad estudios de impacto globales y 
sectoriales para negociación interna y debate en 
Congreso

Negociación participativa:
Equipo técnico interministerial

Consejo asesor Público y Privado
Consulta abierta a la sociedad civil
Seminarios nacionales y en regiones con trabajadores, 
empresarios, PYME, ONGs, organizaciones sociales
Cuarto adjunto en rondas de negociaciones 
(empresarios, PYME, trabajadores)



CContenidos del ontenidos del TTratadoratado

Acceso a Mercados:
• Stand Still
• Sin excepciones, Max 12 

años. Elimina todo tipo 
aranceles. 87% inmediata.

• SGP extensivo, bienes 
industriales

• Prohibición Subsidios 
Agrícolas

• Crea Comité Marketing 
Orders

• Opción acelerar 
desgravación

• Salvaguardias agrícolas y 
textiles acotadas.

• Prohibición impto
exportación

Reglas de Origen 
Administración  Aduanera
Salvaguardias
Barreras técnicas al comercio
Asuntos fitosanitarios
Compras Públicas

Inversiones:

• NMF y TN, todas las fases; 
(incluye preestablecimiento)
• No requisitos desempeño
• Expropiación Indirecta 
• Sol. Cont. Inversionista-
Estado

Servicios

Entrada temporal de 
personas de negocios

Telecomunicaciones

Servicios financieros

COMERCIO DE BIENES
COMERCIO DE SERVICIOS
Y TRATAMIENTO A INVERSIONES TEMAS NUEVOS

Comercio Electrónico

Propiedad Intelectual

D° PP.II en E° digital
Ataque Piratería
Protección D° autor.
Industria cultural

Asuntos Laborales

Medio Ambiente

SOLUCION DE CONTROVERSIAS



Beneficios arancelarios sectores

Textil: todos los productos están con desgravación inmediata (0% - 32,8%)

Calzado: la mayoría de estos productos están en desgravación inmediata 
(0% - 10%)

Metalmecánico: La mayoría de estos productos están en desgravación 
inmediata.

Químicos: La mayoría de estos productos están en desgravación 
inmediata Ej.: Metanol, algunos fertilizantes, sal.

Minería: Casi todos los productos de este sector se desgravan el primer 
día de vigencia del acuerdo.

Madera y productos elaborados de madera: todos estos productos se 
desgravarán el primer día de vigencia del acuerdo. (0% - 8%)

Pesca: todos los productos frescos, congelados y ahumados del sector 
están en desgravación inmediata. La mayoría de las conservas y 
preparaciones gozarán de desgravación inmediata o en 4 años

Agrícola:  Negociación ventajosa:  (Ver presentación)



Dificultades en negociación

• Mantener autonomía regulatoria del Estado (movimiento de 
capitales, inversiones,  propiedad intelectual, laboral y ambiental)

• Minimizar riesgo de aplicación de medidas proteccionistas, 
sanciones comerciales (antidumping, laboral, ambiental)

• Desgravación en EEUU de productos agroindustriales chilenos 
más competitivos

• Balance entre intereses ofensivos y defensivos en materia 
agrícola (subsidios)

• Adopción de exigentes normas transparencia y observancia



Efectos  / Oportunidades / Desafios

Teoría favorece suma de  TLC y con  Eº grandes, menos desviación de 
comercio
Efecto en recaudación
Diversificar  Xs; Políticas de Fomento; PYMES
Certificación, calidad; inocuidad; seguridad; asociatividad;  
trazabilidad; escala
Aprovechar oportunidades  C. Públicas
Cambios Institucionales
Competitividad: baja costo bs. Intermedios y de K , E° escala
Plataforma Inversiones, puente con Asia Pacífico.  Certidumbre, baja 
riesgo país.
Estudios:  crec. 1 % PIB (no incluye efecto inversiones)

¿Restricciones o Mejores Regulaciones ?

Inversiones: fomento versus regulaciones
Reforma Económica: Exigentes normas de Transparencia y 
Observancia
PP.II: respeto a derechos autores v/s acceso al conocimiento

CONCLUSIONES (1)



CONCLUSION FINAL

TLC instrumento para fomentar el 
comercio, crecimiento y desarrollo 
social


