CONGRESO DE LA REPUBLICA

Comision de Comercio Exterior y Turismo

Cong. Ronnie Jurado Adriazola : Presidente
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PERU EN LA ECONOMIA MUNDIAL
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PERU: INDICADORES DE COMERCIO EXTERIOR
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Por qué un TLC con EUA?

Tendencia mundial hacia liberar comercio
(Doha 2001)

Insercion en economia mundial, ahora

Lograr nueva inversion por atractivo de
mercado ampliado (290 millones hbts)

Consolidar beneficios ATPDEA y ampliarlas
al universo arancelario, duraderamente

Ganar acceso preferente al mercado mas
grande del mundo.



TLC: mas alla de lo comercial
Impactard por entero en la vida nacional

Vigorizacion de la democracia
Diseno de politicas macroeconomicas
Desarrollo de infra e infoestructura

Programas de reconversion
productiva

Innovacion institucional y juridica



Desafio Nacional

El TLC debe ser prioridad nacional para
el estado, empresas, trabajadores,
consumidores, gobiernos regional/local,
ambientalistas, juventud

Negociar inteligentemente con vision a
largo plazo.

DISTRIBUIR BENEFICIOS EQUITATIVAMENTE



Pre - requisitos de un TLC

Economias externas y competitividad
Modernizacion del Estado

Impacto socio - economico
Mecanismos de compensacion

Consenso social en Posicion Nacional



Economias externas y competitividac

Desarrollo infra e infoestructura

Elevar educacion laboral (productividad -
competitividad)

Promover nuevos productos, empresas y
servicios de exportacion

Mejorar habilidades empresariales (Pymes)



Modernizacion del Estado

» Normas e instituciones mas eficientes

* Crear clima favorable a negocios

* Promocion de inversion para exportacion
* Fomentar produccion y empleo regional

* Apoyar innovacion tecnologica

NACION SOLIDARIA Y COMPETITIVA



Impacto Socio - economico
Medir costo - beneficio en:

Agricultura tradicional y de exportacion
Pequenas y medianas empresas
Creacion de empleo (salarios mas altos)
Afrontar reto de ser mas competitivo

Otros sectores sensibles



Mecanismos de Compensacion

Ayuda al agricultor (PROCAMPO en México)
Reforzamiento de habilidades empresariales
Re-entrenamiento laboral

Reconversion productiva (industria, agro)
Salvaguardias vs subsidios

Programas de Cooperacion (tratamiento
diferencial)



El Equipo Negociador

Defiende interés nacional, trabajando con:

* Inclusion
* Estabilidad
* Agilidad
* Efectividad

* Reglas y responsa-
bilidades claras



Rol del Equipo Negociador

Define
Posicion Nacional
Consensuada

Sector
Publico Privado




Ventajas de la Integracion

Acceso a Nuevos Mercados

Region Habitantes (mill
\ctualmente PERU 28

CAN 296 324
otencial MERCOSUR 220

EUA > 290

ALCA (resto) 310

UE 466

TAILANDIA 100 1386
TOTAL 1710



Conclusiones

Impacto socio - economico (costo/beneficio)
Posicion nacional de consenso
Compensacion a sectores vulnerables
Equipo comprometido con interés nacional
Evaluacion continua de resultados

CONGRESO FISCALIZA NEGOCIACION Y
EJECUCION DEL TLC



