COMISION DE COMERCIO EXTERIOR Y TURISMO
PERIODO ANUAL DE SESIONES 2006-2007
ACTA DE LA SESION ORDINARIA N° 16

Lima, 15 de enero de 2007

Sumilla de Acuerdos:
Se tomé el siguiente acuerdo:

= Se aprobo por unanimidad el Acta de la Décima Quinta Sesion Ordinaria, del 18
de diciembre de 2006.

En la ciudad de Lima, siendo las quince horas con veinte minutos del dia quince de
enero del afno dos mil siete, en la Sala “José Inclan Gonzéles Vigil”, el sefor
Presidente de la Comision de Comercio Exterior y Turismo, Congresista Carlos
Bruce, dio inicio a la Décima Sexta Sesién Ordinaria de la Comision, contandose con
la asistencia de los sefiores Congresistas titulares: Luis Humberto Falla Lamadrid,
Cecilia Chacon de Vettori, Mario Alegria Pastor, Karina Beteta Rubin, Luciana Leén
Romero, Isaac Mekler Neiman y Gabriela Pérez del Solar.

Se dejo constancia de la licencia de las sefiora Congresista Lourdes Mendoza del
Solar y de la dispensa de la sefiora Congresista Nancy Obregdn Peralta.

Ademas estuvo presente el sefior Congresista Aurelio Pastor Valdivieso.

. APROBACION DEL ACTA

Se aprobd el Acta de la Décima Quinta Sesion Ordinaria, del 18 de diciembre de
2006.

Il. DESPACHO

El sefor Presidente di6 cuenta de los documentos ingresados a la Comision del 14
de diciembre de 2006 al 11 de enero de 2007, manifestando que si algun sefor
Congresista deseaba copia de un documento podia solicitarlo a la Asesoria de la
Comisién.

Manifestd que ha ingresado el Proyecto de Ley N° 829/2006-CR, que propone la “Ley
General de la Actividad Artesanal” mencionado que respecto de la referida iniciativa
la Secretaria Técnica ha presentado el correspondiente Informe de Calificacién de
Admisibilidad, donde sefiala que contienen los requisitos generales y especificos de
presentacion exigidos en los Articulos 75° y 76° del Reglamento del Congreso. Por lo
que paso6 a estudio.



. ORDEN DEL DIA

La Presidencia concedio el uso de palabra al sefior Héctor Vélit Nufez, Presidente
de la Asociacién Peruana de Agencias de Viajes y Turismo - APAVIT, quien expuso
sobre la reduccidn en la comision que reciben las agencias de viaje por la venta de
pasajes aéreos.

El sefor Héctor Vélit Nunez expresé su preocupacién por la actitud que han
tomando las lineas areas de reducir el porcentaje de comisién de las agencias de
viaje del 10% al 1%, sin respetar la legislacion peruana, que establece que debe
pagarse 10% de comision.

Resalté que este hecho no sélo afecta a los consumidores finales, sino que también
afecta a la empresa peruana como fuente generadora de empleo y como participante
en el desarrollo del turismo.

Senalé que 140,000 familias que forman las micro, pequenas, medianas y grandes
empresas se veran afectadas y se quedaran sin trabajo. Remarc6 que en el afio 2000
cuando las empresas aéreas unilateralmente decidieron bajar del 10% al 6%,
cerraron mas de 600 agencias de viaje. Asimismo, el Estado que es el principal
consumidor de pasajes, tendria que pagar un sobreprecio para poder recibir el
servicio que brindan las referidas agencias.

Paralelamente al problema social que se ocasionaria, se afectaria la recaudacion
tributaria, debido a que el fisco dejara de percibir el IGV de los ingresos de las
agencias de viaje, remarcando que las agencias actualmente pagan el 2% de sus
ingresos, més el 19% de IGV de sus ingresos.

Expres6é que la comision que reciben las agencias de viaje es parte de un precio,
como lo es el uso del aeropuerto o los impuestos y siendo las frecuencias un bien de
todos los peruanos como lo son los recursos naturales, el Estado puede intervenir.
Enfatiz6 que tampoco atenta contra la libre competencia, pues todas las lineas
aéreas tienen las mismas condiciones.

El sefior Presidente concedid el uso de la palabra a la sefiora Silvia Uscamaita
Otarola, Presidenta de la Asociacién de Agencias de Viajes y Turismo del Cusco.

La sefiora Silvia Uscamaita manifesté que las agencias de viaje estdn legalmente
constituidas en nuestro pais gracias a resoluciones y decretos supremos emitidos por
el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, consecuentemente son empresas que
generan inversién y empleo.

Senal6 que existe un acuerdo entre LAN y TACA para establecer la reduccién del
porcentaje de comisiones de las agencias de viajes, enfatizando que tienen
documentos que prueban que ha existido esta concertacidon entre ambas lineas
aéreas.

Remarc6 que la aplicacién de la referida reduccién generaria el despido masivo de
trabajadores y se afectaria a 140 mil familias y a mas de 3 mil 500 agencias de viaje
y turismo que se dedican en un 85% a la venta exclusiva de pasajes aéreos.



Precis6 que el problema que era netamente de las agencias de viaje y turismo, se ha
convertido en un problema social y se ha generado un gran conflicto social.

Expresé su agradecimiento al Presidente de la Comision por haberles convocado a
los miembros de APAVIT, para que expongan su posicion sobre la reduccion de la
comision que reciben las agencias de viajes por la venta de pasajes aéreos.
Asimismo, solicité el apoyo de la Comisién para solucionar el problema.

El sefior Presidente agradecio la exposicidon del sefior Héctor Vélit Nufiez y sefiora
Silvia Uscamaita Otarola, representantes de APAVIT.

Seguidamente consultdé a los senores Congresistas presentes si deseaban formular
preguntas.

El sefior Congresista Mekler Neiman pregunté ¢ cual es la relacién de las agencias
de viaje y las aerolineas y si existe un contrato de comisién?.

La sefora Silvia Uscamaita menciond que en el ano 1980, se emitié la Resolucién
Directoral N° 020 que formaliz6 el otorgamiento del 10% de comisién, practica que
se ha estado aplicando por mas de 30 anos, remarcando que es un contrato de
comisién mercantil respaldado por la legislacion vigente.

Senal6é que en forma unilateral las lineas aéreas les comunicaron que se les brindaria
charlas a las agencias de viajes a nivel nacional donde les explicaron que debido al
incremento del combustible se tendria que reducir el porcentaje de comision.
Precisando que las agencias de viaje consideran que es necesario que se les
conceda tiempo para preparar y reorientar sus empresas, y no se aplique la drastica
medida de reduccién de comision.

La sefiora Congresista Chacon de Vettori pregunt6 ¢si el ahorro que van a hacer
las lineas aéreas al reducir las comisiones, beneficiara al usuario final?.

Asimismo, expresé que los representantes de las agencias de viajes deberian haber
presentado su queja a INDECOPI, si es que tenian pruebas de la concertacién de
precios realizadas por las lineas aéreas. Teniendo en cuenta que INDECOPI es el
ente que regula y sanciona el hecho, debido a que nuestras leyes no permiten la
concertacién de precios.

El sefior Héctor Velit precisé que en el afo 2000 las lineas aéreas, igualmente,
bajaron el porcentaje de comisién del 10% al 6%, y en ese momento se hizo la
denuncia a INDECOPI, dicha entidad mult6é a las lineas aéreas, pero posteriormente
se dejo sin efecto la multa. Remarc6é que el usuario final no se beneficid con la
reduccion del porcentaje.

El sefior Presidente solicitd que se precise. ¢ quién es el que se beneficia con el 7%,
de comision que ya no se paga a las agencias de viajes?.

El sefior Héctor Velit indicé que en el caso de Copa y Continental que bajaron el
porcentaje de 10% al 6% se beneficié la linea aérea, mas no el consumidor final.



La sefiora Silvia Uscamaita remarcé que la linea aérea LAN, es la que se beneficia
con la reduccion de tarifas en perjuicio de empresas peruanas. Enfatizé que LAN ha
implementado un sistema virtual en el cual las agencias de viajes han ido
transfiriendo informacién confidencial con direccién de pasajeros, y se ha generado
una competencia desleal de parte de las lineas aéreas, debido a que estan ofertando
directamente a los clientes con tarifas que las agencias de viaje no pueden ofrecer.

Senalé que respecto al tema de concertacion de precios, las agencias de viajes
pueden realizar la denuncia ante INDECOPI, pero no tendria la fuerza necesaria, y
solicitaron que la referida accion fuese presentada por la Comision de Comercio
Exterior y Turismo.

El sefor Presidente manifestd que en el ordenamiento legal vigente, el Congreso de
la Republica no puede invadir el ambito de los organismos reguladores, precisando
que la Comision se compromete a buscar los mecanismos necesarios para lograr que
las agencias de viajes y las lineas aéreas, lleguen a un acuerdo armonioso, para
evitar el problema social que se crearia para las familias que dependen de las
agencias de viaje.

El sefor Presidente agradecio la presencia del sefor Héctor Velit y sefiora Silvia
Uscamaita, representantes de la Asociacién Peruana de Agencias de Viajes vy
Turismo — APAVIT.

La Presidencia suspendié la sesion por unos momentos.

El sefior Presidente reinicié la sesién dando la bienvenida a los sefores: Juan Luis
Kruger, Gerente General de LAN, Gerd Burmester, Gerente de Ventas de TACA, y
Manuel Van Oordt, Gerente de Ventas de LAN, para que expongan sobre la
reduccion de la comisién que reciben las agencias de viajes por la venta de pasajes
aéreos.

El sefior Presidente concedié el uso de la palabra al sefior Manuel Van Oordt,
Gerente de Ventas de LAN.

El sefior Manuel Van Oordt resalté que como aerolinea se debe tener eficiencia en
el buen servicio que se otorga al consumidor y basicamente en el control de los
costos, ya sean costos operacionales como costos comerciales. Asimismo, se debe
contar con proveedores competitivos y eficientes como son: aeropuertos,
proveedores de combustible, empresas que brindan los servicios en tierra vy
competitividad en términos de impuestos.

Senalé que en el tema de las autoridades, se debe contar con un entorno legal que
cumpla con una estandarizacién de normas de operacion, que vele por la seguridad
operacional. Remarcé que es competencia de las lineas aéreas desarrollar alianzas
entre si para poder llegar a aquellos lugares donde cada empresa individualmente no
puede llegar.

Anadié que LAN ha bajado, aproximadamente en 3%, los costos de las comisiones
que se paga por las tarjetas de crédito. Asimismo, se ha disminuido los costos del
uso de los sistemas computarizados de reservas, cuya rebaja implica beneficios para
las agencias de viajes.



Destacd que la eficiencia operacional genera un modelo de reduccién de tarifas, que
permite que viajen mas pasajeros y se genere un circulo virtuoso, beneficiandose el
consumidor final. Acot6 que LAN inicié a mediados del afio 2006 este esquema de
comercializacién tanto en el &mbito nacional como en el internacional.

Remarcé que el nuevo esquema les permitira a las agencias tener una mayor libertad
en su estrategia de comercializacion y en el flujo de sus ingresos, considerando que
este esquema fomentara la libre competencia entre las aerolineas y entre las
agencias o los distribuidores en el mercado, en beneficio de los consumidores.

El sefior Presidente concedié el uso de la palabra al sefior Gerd Burmester Bast
Gerente de Ventas de TACA.

El sefior Gerd Burmenster destacO que para TACA las agencias de viaje
representan el canal de distribucion mas importante con cerca del 75% de sus
ventas, remarcando que los consideran sus socios comerciales. Refiri6 que con las
medidas que estan adoptando estan buscando reducir sus costos de distribuciéon y
promover el crecimiento, la profesionalizacion, la eficiencia de las agencias de viaje;
lo que redundara en un mejor servicio para el consumidor final.

Anadié que el mercado funciona mejor sin el pago de una comisién fija, lo que
ocasionara una mayor competencia entre las agencias de viaje que mejoraran y
enfocaran mejor su negocio de acuerdo a las ventajas competitivas. Precisd que esta
mejora sustenta el posible cobro de un “fee” a sus clientes siendo los consumidores
finales los que se beneficiaran al recibir un mejor servicio.

Destacé que las agencias de viajes actuaran como distribuidores y no como
comisionistas, y el mercado sera mas transparente y el consumidor final sera el
beneficiado.

El sefior Presidente agradecio la exposicién del sefior Gerd Burmester, Gerente de
Ventas de TACA y del sefior Manuel Van Oordt, Gerente de Ventas de LAN.

Seguidamente consulté a los sefores Congresistas presentes si deseaban formular
preguntas.

El sefior Presidente preguntd ¢quién se queda con el diferencial, entre la comisién
. 6 0 . 0 .
qgue ganaban ante las agencias de viaje y la que van a recibir ahora?

El sefor Juan Luis Kruger precisé que lo que LAN proyecta es que a partir del 5 de
febrero que entrara en vigencia este esquema, la aerolinea bajara sus precios a las
agencias y sera mucho menor que el precio de venta al publico.

Remarcé que el precio de venta directa al publico en sus oficinas estard compuesto
por dos componentes: el valor del ticket y un “fee” por un cargo por emisién del
boleto. Resaltando que el valor del ticket ser& menor en la misma proporcién en la
gue se esta reduciendo las comisiones.

Acotd que las agencias de viaje de manera libre pueden fijar el “fee” que ellos
decidan para poder seguir prestando los mismos servicios y el beneficiado sea el
consumidor final.



El sefior Presidente manifesté que ahora las agencias de viaje van a ganar una
comision del 1% mas un adicional de 7 puntos. Precisé que si las agencias de viajen
compran el pasaje a 93, y la linea aérea le paga 1%; la diferencia de llegar a 100 es
su decision. Precisando que si la agencia de viajes vende el pasaje a 93, y no gana
es su decision. Concluyé que no es recomendable que se proceda en ese sentido
porque las referidas agencias no van a sobrevivir.

La sefiora Congresista Chacon de Vettori senal6 que las lineas aéreas lo que
tratarian de hacer al bajar el porcentaje de la comisién seria incrementar su utilidad,
en ese sentido se crea la preocupacion de que este beneficio no llegue al consumidor
final.

Al mismo tiempo, resalté que las agencias de viajes no solamente emiten pasajes,
sino, brindan servicios colaterales que las lineas aéreas no cubren, enfatizando que
si es que las mencionadas agencias van a ver reducidos sus ingresos, muchas de
ellas cerraran creandose un grave problema social.

El sefior José Luis Kruger sefal6 que no existe ninguna concertacion de precios
entre LAN y TACA, el sistema que emplea LAN es una estrategia que se esta
implementado en todos los paises en que LAN opera.

Reiter6 que LAN considera a las agencias de viajes como socios, precisando que la
estructura que ha disefiado para la reduccién de comisiones y la implementacion del
“fee” lo que pretende es salvaguardar los intereses econémicos de las agencias y
asegurar que haya una transicion fluida.

Asimismo, destacd que el rol que las agencias de viaje al emitir el boleto y brindar
servicios colaterales, es un valor agregado muy importante que las referidas agencias
brindan al consumidor final y que las lineas aéreas reconocen.

La sefiora Congresista Beteta Rubin solicitd que le explique porque si en la
publicidad de LAN se promociona el pasaje Lima-lquitos-Lima a $ 93 délares, el
precio real que se cobra es de $ 135 dolares, debido a que a élla se le habia cobrado
esa cantidad. También pregunt6 ¢;por qué LAN no opera las doce frecuencias por
dia a la ciudad del Cusco y sélo operar cuatro frecuencias?.

Asimismo, pregunt6 ¢ por qué LAN no continuaba manteniendo el mismo porcentaje
de 10% a favor de las agencias de viajes?.

La sefiora Congresista Pérez del Solar Cuculiza manifesté que en su caso personal,
ella es propietaria de una empresa hotelera y trabaja con las agencias de viajes y no
podria prescindir de sus servicios, ni disminuir el porcentaje de comisién, teniendo en
cuenta que las agencias le abastecen de clientes. Asimismo, manifesté que a las
agencias de viajes se les debe mantener la comision que actualmente tienen, dado
que las mencionadas agencias venden el 80% de los pasajes de las lineas aéreas

La seforita Congresista Ledn Romero propuso que las lineas aéreas no establezcan
el porcentaje de reduccion de comisidn que deben percibir las agencias de viajes,
sino que sea el consumidor final el que elija el porcentaje adicional que se debe
pagar por un mejor servicio.



Asimismo, plante6 que se debe realizar reuniones entre las aerolineas y las agencias
de viajes para que se pongan de acuerdo en el monto del porcentaje de comision, y
se continde trabajando en conjunto.

El sefior Juan Luis Kruger expresd que las agencias de viajes brindan un valor
agregado al consumidor final, pero como el Perl esta inmerso en el mundo
globalizado y la flota de aviacion comercial se ha modernizado, consecuentemente
las agencias de viajes tienen que incorporarse a la modernidad y empezar a trabajar
para competir y darle un mejor servicio al consumidor final.

Remarcé que el disefo de su estructura tarifaria, permitira que en todas las tarifas se
efectle el ajuste necesario para que el consumidor final continle pagando lo mismo
que esta pagando actualmente.

Sefalé que en alianza con PROMPERU, se esta trabajando intensamente para
promocionar el turismo interno de los peruanos, teniendo en cuenta la politica del
gobierno de incentivar el turismo interno con los fines de semana largo.

Acot6 que actualmente LAN, tiene 10 frecuencias diarias de vuelo al Cusco.

Con respecto al tema de las tarifas promocionales en la publicidad de LAN se
consigna en la ruta Iquitos-Piura-Tacna-Juliaca-Puerto Maldonado, desde 93 délares
y se consideran las restricciones que conlleva la promocion.

El sefior Gerd Burmester manifesté que en los Ultimos afnos en otros paises el
porcentaje de comisiones de las agencias de viajes han ido bajando, es la tendencia
a nivel mundial, resaltando que las referidas agencias deberian haberse preparado y
elaborado planes para afrontar el proceso.

Incidié que el éxito y la vigencia de las agencias de viajes radica en el servicio que
brindan al consumidor final, que es un factor que dichas agencias deben potenciar.

Resalté que TACA considera a la agencia de viajes como un aliado importante, por lo
gue es necesario que ante la situacion mundial que se presenta de la rebaja de
comisiones, las agencias reenfoquen sus planteamientos para que se adapten a este
nuevo entorno.

El sefor Presidente agradecié la presencia de los representantes de las lineas
aéreas, e invoco a los representantes de ambos sectores para que busquen los
espacios de didlogo y logren acuerdos de manera concertada.

La Presidencia suspendio la sesion.

El sefior Presidente reinici6 la sesién dando la bienvenida al ingeniero David Lemor
Bezdin, Representante del Ministerio de Comercio Exterior y Turismo en Temas
Relativos al Tratado de Libre Comercio, al sefior Luis Alfonso Garcia Mufhoz Najar,
Viceministro de Comercio Exterior, y al sefor Eduardo Ferreyros, Coordinador de
Temas del TLC del Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, quienes expondran
sobre la nueva estrategia que se va a seguir en esta nueva etapa para lograr la
ratificacién del TLC con los Estados Unidos.



El sefior Presidente concedié el uso de la palabra al Luis Alfonso Garcia Muhoz
Najar, Viceministro de Comercio Exterior.

El sefior Luis Alonso Garcia Muinoz-Najar menciond que el esquema de trabajo que
se va desarrollara en esta nueva etapa, después de haber obtenido, la renovacion de
la ATPDEA, es buscar la aprobacién del Tratado de Libre Comercio Pera - Estados
Unidos; el referido esquema tiene un primer ambito en la ciudad de Washington, cuya
coordinacién estd a cargo del Embajador Felipe Ortiz de Zevallos quien esta
planteando el esquema de trabajo. El otro &mbito se encuentra en Lima, siendo el
Coordinador General del MINCETUR, el sefior Eduardo Ferreyros, quien trabajara
con el equipo del Ministerio de Relaciones Exteriores.

Precis6 que el equipo liderado por el Embajador Felipe Ortiz de Zevallos, tendra el
apoyo del ingeniero David Lemor Bezdin, Representante del MINCETUR en temas
relativos al TLC, quien se establecera en Washington.

Acoté que todo el equipo trabajara conjuntamente para obtener la ratificacién del TLC
por el Congreso Norteamericano, para lo cual se continuara contando con los
servicios de las empresas de lobby de la primera etapa y se contratara a un lobby
adicional. Asimismo, el gobierno peruano continuara realizando un trabajo coordinado
con United States Trade Representative - USTR, que es la entidad del Gobierno
Norteamericano que esta a cargo de la coordinacién del proceso de ratificacion del
TLC, y el ingeniero David Lemor sera el encargado de establecer las coordinaciones
pertinentes. Enfatizd que la metodologia de trabajo que se estd planteando es
continuar trabajando con un comité permanente para la aprobacién del TLC en el
menor tiempo posible.

Resaltd que el Congreso Norteamericano ha aprobado el ATPDEA, por un periodo de
seis meses, prorrogable por seis meses mas, lo que permitira que los exportadores
peruanos mantengan condiciones preferenciales. Ademas permitira al Gobierno
Peruano concluir el trabajo pendiente para la ratificacién del TLC por parte del
Congreso Norteamericano.

Expresd que se realizaran conversaciones con los nuevos Congresistas que tienen
posiciones claves en el nuevo Congreso. Detalld6 que la nueva conformacion del
Senado es la siguiente: Hay 51 Senadores Demdcratas y 49 Senadores
Republicanos que hacen un total de 100. Para lograr el objetivo se necesita que
voten a favor del TLC, 51 de los 100 Senadores.

Precis6 que la Camara de Representantes estd compuesta por 435 Representantes,
siendo 233 Democratas y 202 Republicanos; en ese caso se requiere obtener 218
votos a favor TLC.

Anadié que el equipo de trabajo de Peru, intensificara su labor tanto en el Congreso
Norteamericano, con funcionarios del Ejecutivo Norteamericano, con organizaciones
claves como el US-Peru Trade Coalition y ademas con empresas norteamericanas.
Asi como, con distintas comunidades latinoamericanas y la comunidad peruana en
Estados Unidos, con la finalidad de lograr el objetivo del Gobierno Peruano.

Destacé que se continuara desarrollando la generacién de comunicaciones en los
principales medios de opinién en Estados Unidos, enfatizando que es un trabajo que



inicié el doctor Hernando de Soto y se continuara para seguir generando opiniones
favorables en determinados medios de comunicacion influyentes que ayudaran a la
ratificacién del TLC.

Menciond que los Congresistas Demécratas han manifestando su intencién de
abordar los temas laborales en el Tratado de Libre Comercio de forma distinta a
como se ha estado tratado por el United States Trade Representative -USTR, Oficina
Comercial de Estados Unidos. Para ello, el USTR viene gestionando reunirse con el
Presidente del Comité de Medios y Arbitrios, a efectos de ver la forma de como se
trata el tema laboral, para obtener la ratificacién del TLC.

La propuesta peruana para superar las dificultades en el tema laboral, es la de
trabajar las cartas adjuntas o side letter, que son documentos que se anexan al
Acuerdo Comercial, y que no modifican el Acuerdo ya negociado.

Manifest6 que la Ley de Implementacion serd enviada en el mes de febrero a los
Subcomités de Comercio de ambas cadmaras, en el mes de marzo el Congreso se
dedicara a tratar los temas de impuestos y presupuestos; por lo tanto se estaria
esperando el momento adecuado para impulsarlo a efectos de que los Comités de
Medio de Arbitrios de la Camara y de Finanzas del Senado puedan aprobar el TLC,
aproximadamente en el mes de abril.

Posteriormente en el Pleno de la Cadmara de Representantes se podria votar el tema
en mayo o junio, y el Pleno de la Camara de Senadores estaria esperando que
finalice el proceso de votacion en la Camara de Representantes, para la votacién
respectiva.

El objetivo de nuestro gobierno es que el Congreso Norteamericano apruebe la
ratificacion del TLC, aproximadamente en el mes de junio del presente afo.

El sefior Presidente concedi6é el uso de la palabra al ingeniero David Lemor
Bezdin. Representante del Ministerio de Comercio Exterior y Turismo en Temas
Relativos al Tratado de Libre Comercio.

El sefior David Lemor expresé que es Representante del MINCETUR en Temas
Relativos al TLC, en Washington, y realizar4 una labor de apoyo para lograr el
objetivo de la ratificacion del TLC.

Asimismo, sefal6 que consignara cifras que graficaran la diferencia entre el ATPDEA
y el TLC, precisando que el ATPDEA tiene un plazo de finalizacion y que este factor
inhibe a los inversionistas a inyectar grandes capitales en nuestro pais, remarcando
que en el ano 2005, se ha exportado a Estados Unidos cinco mil 100 millones de
dolares y en el 2006, cinco mil 550 millones de ddlares.

Enfatizé que las posibilidades de exportacién con un TLC aprobado en el afio 2007,
permitird que en el afno 2008, se exporte siete mil 500 millones de doélares, con una
proyeccion de exportacion de mas de 11 mil 500 millones de délares en el 2012 6
2013. Senalando que la progresion de crecimiento de exportaciones que generara
ciento de miles de puestos de trabajo y se vera fuertemente potenciada por un
mecanismo permanente en el tiempo.



Acoté que la ratificacion del TLC ademés, de incrementar las exportaciones,
permitird incrementar significativamente la recaudacion nacional sin necesidad de
aumentar impuestos y brindara la posibilidad de eliminar impuestos antitécnicos, sin
generar un desbalance en la caja fiscal actual y en la proyeccion de los planes
multianuales.

Por otro lado, con relacién a las acciones que se realizara en Washington, concordd
con lo expuesto por el sefor Luis Alonso Garcia, Viceministro de Comercio Exterior,
resaltando que él estaria viajando a Washington para efectuar una intensa labor de
apoyo al equipo liderado por el Embajador Felipe Ortiz de Zevallos, desarrollando una
labor conjunto en todos los ambitos necesarios para lograr el objetivo, la ratificacion
por el Congreso Norteamericano del Tratado de Libre Comercio.

Precis6 que el TLC no entrara en vigencia al dia siguiente que es ratificado por el
Congreso Norteamericano, ni en Estados Unidos ni en el Peru. Ahadié que se tiene
efectuar trabajos de adecuacion, tanto en la legislacién interna como en los sistemas
administrativos, para que el Perl se adecue a los mecanismos establecidos en el
TLC. Enfatizd6 que se tiene que obtener la ratificacion del TLC por el Congreso
Norteamericano a mas tardar en el mes de junio del afio en curso y se habra
cumplido el objetivo.

El sefior Presidente agradeci6 las exposiciones del sefor David Lemor Bezdin,
Representante del MINCETUR en Temas Relativos al Tratado de Libre Comercio, y
del sefior Luis Alfonso Garcia Muioz Najar, Viceministro de Comercio Exterior.

Prosiguioé consultando a los sefiores Congresistas presentes si deseaban formular
preguntas.

El sefior Congresista Mekler Neiman sefalé que en la gestion anterior cuando el
sefor David Lemor negocid el TLC, tenia el rango de Ministro y actualmente es
Representante del MINCETUR en Temas Relativos al TLC, pregunté ¢ si la diferencia
en el rango dificultara su labor? Asimismo, pregunté ¢ si es que existe algun rango de
cuanto estaria dispuesto a negociar el Gobierno Peruano en una carta alterna o side
letter?.

El sefior David Lemor precisé que a través de Cancilleria se le nombrara como
Asesor Especial en la Embajada de Washington para el tema del TLC con un rango
reconocido por la Administracion Norteamericana. Pero la investidura es de la
Ministra de Comercio Exterior y Turismo, a quien representard en Washington y
mantendra un contacto permanente con ella y trabajard conjuntamente con el
Embajador Felipe Ortiz de Zevallos.

Precis6 que no se planteara negociar ningun punto del Tratado de Libre Comercio
que se encuentra para ratificacion por el Congreso Norteamericano, solamente se
aclarara los temas en los cuales exista un nivel de duda de parte de los Congresistas
Norteamericanos.

El sefior Luis Alfonso Garcia explico que el sefior Lemor viajara a Washington en
representacion de MINCETUR por encargo de la Ministra de Comercio Exterior y
Turismo, teniendo en cuenta que es necesario realizar una serie de actividades en
dicha ciudad.
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Con relacion al tema de la carta adjunta reiteré que un side letter o carta adjunta, no
necesariamente pueda modificar un Acuerdo, resaltando que el TLC Peru Estados
Unidos, ya ha sido aprobado por el Congreso Peruano.

Destacd que lo busca la aplicacion de este esquema es facilitar la aprobacion del
TLC, y si existiese alguna mala interpretacibn de parte de los Congresistas
Demdcratas, se incorporaran elementos que faciliten la correcta interpretacién de los
acuerdos adoptados.

La seforita Congresista Ledon Romero felicitd la designacion del ingeniero David
Lemor, augurandole un excelente trabajo.

Asimismo, preguntd ¢ si esta establecido que la ratificacion del TLC por el Congreso
Norteamericano se realice conjuntamente con Colombia, o en forma individual?

El sefior Luis Alfonso Garcia precisé que el caso de Peru es diferente al de
Colombia, debido a que nuestro pais ha suscrito el TLC con Estados Unidos, el cual
ha sido aprobado por el Congreso Peruano y se esta a la espera de la aprobacion por
parte del Congreso Norteamericano.

En el caso de Colombia es distinto, teniendo en cuenta que Colombia ha firmado el
TLC con Estados Unidos en el mes de noviembre y esta pendiente de aprobacion del
Congreso Colombiano, remarcando que esta en una etapa distinta a la de Peru, por
lo tanto, nuestro pais ratificara el TLC en forma individual.

La sefiora Congresista Beteta Rubin pregunto al sefior David Lemor, ;si es que cree
que los Estados Unidos esté buscando una mejor tasa arancelaria con el Perd, como
sucede con el ATPDEA?

El sefior David Lemor sefal6 que el interés de Estados Unidos al ratificar el TLC no
es por el aspecto comercial, sino por las inversiones que pueda realizar. Remarcando
que es muy positivo para el Perl que ingresen a nuestro mercado capitales de
Estados Unidos, asi como de Europa y Asia. Por lo tanto, el Peru se convertira en un
centro exportador hacia los Estados Unidos.

El sefior Presidente reiter6 su agradecimiento por la presencia del sefior David
Lemor Bezdin, Representante del MINCETUR en Temas Relativos al Tratado de
Libre Comercio, y del sefior Luis Alfonso Garcia Mufioz Najar, Viceministro de
Comercio Exterior.

Asimismo, resaltdé que actualmente el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, esté
desarrollando un esquema de trabajo mediante el cual se lograra la ratificacion del
TLC con Estados Unidos por parte del Congreso Norteamericano.

El sefior Presidente propuso que se realice una Reunién de Trabajo el martes 16 de
enero, de los Asesores de la Comision con los Asesores de los Congresistas
miembros de la Comisién, para tratar sobre el predictamen recaido en los proyectos
de Ley Nos. 522/2006-CR, que propone la Ley del Artesano; 523/2006-CR, que
propone la Ley General del Artesano y de la Actividad Artesanal y 829/2006-CR, que
propone la Ley General de la Actividad Artesanal. Asi como el predictamen recaido
en el Proyecto de Ley N° 394/2006-CR, que propone el desarrollo de los bienes
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inmuebles que conforman el Patrimonio Cultural de la Nacion, como recurso turistico.
Se aprobo la propuesta.

Asimismo, propuso que se convoque a Sesion Extraordinaria de la Comision, el
jueves 18 de enero del presente, para debatir sobre los mencionados dictdmenes.
Siendo aprobada la propuesta.

El sefior Presidente levanté la sesion de la Comision de Comercio Exterior y
Turismo, siendo las dieciocho horas con treinta minutos del dia lunes 15 de enero del
ano en curso.

Forma parte del Acta, la transcripcion de la version magnetofonica de la sesion,
elaborada por el Area de Transcripciones del Congreso de la Republica.

CARLOS BRUCE CECILIA CHACON DE VETTORI
Presidente Secretaria
Comision de Comercio Exterior y Turismo Comision de Comercio Exterior y Turismo
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